
«О

ДЕН

1. Ор
    1.
        
        
        
    1.
    1.
        
        
        
     1
        
        
        
      1
        
        
        
2. Ко
        
объе
        
объе
        
3. Си
4. Во
        
        
5. Ор

ДЕН
– ТЕ

1. Ви
2. Ос
3. Ос
4. По
хими

ОРГАНИ

НЬ 1-Й – О

рганизаци
1. Клиенты
   - частны
   - юриди
   - юриди
2. Краткий
3. Поиск кл
   - опреде
   - опреде
   - опреде
.4. Необхо
   - работа
   - работа
   - имидж

1.5. Мероп
   - активн
   - реклам
   - агентс
онкуренты 
 - крупные
ектов, 
 - средние
ектов, 
 - мелкие 
итуация на
опросы бух
- примене
- возможн
рганизаци

НЬ 2-Й – Т
ЕОРЕТИЧЕ

иды работ 
сновные в
собенност
одбор опти
ических ср

ИЗАЦИ

ОБЩИЕ ВО

я клининго
ы, их класс
ые лица, 
ческие лиц
ческие лиц
й перечень
лиента и с
еление пот
еление отв
еление пут
одимые сос
а менедже
а персонал
жевая поли
риятия по 
ный поиск к
ма, 
ская структ
и их класс
е фирмы, о

е фирмы, о

фирмы, ор
а рынке, пе
хгалтерско
ение ККМ, 
ные способ
я коммерч

ТЕХНОЛО
ЕСКАЯ ЧА

 по клинин
виды загря
ти работы н
имального
редств, под

 
ТРЕН

ИЯ КЛИ
Пр

ОПРОСЫ

овой компа
сификация

ца – комме
ца – бюдж
ь видов кли
способы ег
тенциальн
ветственны
тей сотруд
ставляющ
еров, 
ла по убор
итика. 
поиску кли
как основн

тура. 
сификация
ориентиро

ориентиро

риентиров
ерспективы
ого учета и

бы уменьш
ческого отд

ГИЧЕСКИ
АСТЬ. 

нгу, основы
знений. 
на различн
о необходи
д каждый о

НИНГ -

ИНИНГ
рограмма 

 ОРГАНИ

ании. 
я и методы

ерческие о
жетные стр
ининговых
го привлеч
ных клиент
ых лиц кли
дничества.
ие продукт

рке, 

иентов: 
ной способ

я: 
ованные на

ованные на

ванные на 
ы развития
и налогооб

шения нало
дела на ба

ИЕ ПРОЦЕ

ы технолог

ных типах 
имого набо
объект. 

СЕМИ

ГОВОГ
семинара:

ЗАЦИИ КЛ

ы работы:

организаци
уктуры, 
работ 

чения: 
тов, 
иента, 
 
тивной раб

б привлече

а постоянн

а постоянн

частные з
я. 
бложения:

огообложе
азе клинин

ЕССЫ ПРО

гических пр

объектах.
ора оборуд

НАР 

О БИЗ
: 

ЛИНИНГО

ии, 

боты. 

ения клиен

ное обслуж

ное обслуж

аказы. 

ния. 
говой комп

ОФЕССИО

роцессов. 

дования, ин

ЗНЕСА

ОВОЙ КОМ

нтов, 

живание бо

живание не

пании. 

ОНАЛЬНО

нвентаря и

» 

МПАНИИ.

ольших 

ебольших 

ОЙ УБОРК

и 

 

КИ 



ДЕНЬ 3-Й – ТЕХНОЛОГИЧЕСКИЕ ПРОЦЕССЫ ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ УБОРКИ 
– ПРАКТИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ. 

1. Методы расчета объектов клининга, технологические карты. 
2. Виды работ по клинингу, основы технологических процессов. 
    2.1. Уход за твердыми полами. 
    2.2. Уход за ковровыми покрытиями и мягкой мебелью. 
    2.3. Уход за стеклянными поверхностями. 
    2.4. Комплексная уборка помещений. 

ИНФОРМАЦИЯ: 
Срок обучения - 3 дня. 
Обучение проводится в центральном офисе Компании, по адресу: г. Москва, ул. 3-я 
Гражданская, д.3а. 
По вопросам связанным с обучением, обращаться по телефону, 

тел.: +7 (499) 503-55-90 


